Miért kapjuk a jovedelmiinket az MLM-ben?
A jutalmazas fizikaja

A pénz nem a jésagod vagy az értéked fokmérdje: annak a mércéje, hogy milyen hatast vagy
képes masokra gyakorolni. Egyszerii fizika az egész.

Nem tisztességes! Ha szUl6 vagy, akkor mar hallottad ezt az élesen a fiilbenyilall6 mondatot,
bizonyara mar nem is egyszer. A feln6ttek szintén szoktak ezt mondani, vagy legalabb is gondolni.
Nem tisztességes! Ez egy altalanosan elfogadott emberi értelmezése annak, hogy ,,Nem értem:
miért alakultak igy a dolgok?”

Nézzik példaul: Nem tisztességes az, ahogyan a tarsadalmunk jelenleg megfizeti a megasztarokat,
az élsportoldkat és a filmcsillagokat, mikbzben napjaink névtelen hései, a hétkbznapi emberek, az
oktatasban dolgozok, a rend6rok, az egészségligyi alkalmazottak és a tlizoltok annyira alulfizetettek?
Ha ebbe belegondolunk, akkor kétségtelenlil botranyosnak érezziik mindezt, ugye?

Vagy tényleg igy van ez?

A jutalmazas olyan, mint a teljesitmény: mindaddig, ameddig nem érted meg a m{ikédésének a
torvényeit, ugy tinik, hogy az egész... nos, tisztességtelen. Legtdbben egy olyan vilagban néttlink fel,
ahol a kévetkez6 harom-lépéses mddszer volt a dolgok elérhetéségének a legnyilvanvaldbb eszkdze:

El6szor is, vagyakozni kell egy arra érdemes cél irant. Azutan, keményen kell dolgozni.
Ekézben pedig, jol kell viselkedni.

Annak a titka, hogy miként kapjunk tdbbet mindabbdl, amit magunknak szeretnénk, - ezen felfogas
szerint — az, hogy minddssze, tobbet kell valamennyibél teljesitentink: ne csak vagyakozzunk valami
irant, hanem nagyon akarjuk azt elérni. Ne csak keményen dolgozzunk, hanem szakadjunk bele a
munkaba. Mikézben mindezt csinaljuk, ne csak jok legyink, hanem nagyon igyekezziink valéban j6
emberként viselkedni.

Mindennek nagyon sok értelme van. Kivéve egy dolgot: abszolut semmi bizonyiték nincs arra, hogy ez
mikodik!

Ennek ellenére, megerdsitésként és nem dsszezavarva a dolgokat, folytatjuk a képlet ismertetését,
hiszen a fenébe is, azért miikédnie kell ennek a dolognak!

De az emberek nem azt kapjak, amit meg akarnak kapni,
mondja
az eredmény elérésének torvénye: azt kapjak, amit remélnek!

Amikor el6szor meghallottam ezt a mondatot (Richard BROOK volt az, aki el6szor ezt
megfogalmazta), nagyon feldobott a dolog. Megvilagosodast jelentett szamomra! Végre valami, ami
alapjaiban mindig is tisztességtelennek tlint szamomra kidertilt, és nyilvanvaléva valt. A Féldink
egyaltalan nem egy szeszélyes hely: itt kdvetkezetes alapelvek szerint miikédnek a dolgok, amik
megérthetdk és alkalmazhatok. Einstein is megmondta: ,,Az Isten nem szokott kockaztatni.”
Nyilvanvaléan a siker sem.

No meg a pénz sem. Bob Proctor arrél beszél az ,Erkélcsi elismerés térvénye” cimii cikkében: ,,A
pénz, amit meg fogsz keresni, mindig pontosan aranyban fog allni azzal az igénnyel, amit
kielégitesz.” Itt van egy masik megfogalmazdsa ugyanennek az alapelvnek:

A jovedelmed nagysaga azoknak az embereknek a szamat
tukrozi, akiknek az életére hatast tudsz gyakorolni.

A pénz, nem a josagod vagy az értéked fokmérdje: annak a mércéje, hogy milyen hatast vagy képes
masokra gyakorolni. Ez egyszeri fizika. A megasztarok, az élsportoldk és a filmcsillagok nem azért
kapnak olyan rengeteg pénzt, mert a tarsadalmunknak annyira kificamodott értékrendje lenne, vagy
mert a gazdasagi szerepldk ilyen korrupt médon 6sszeeskudtek ellenlink, egyszeriien az a
magyarazat, hogy amit csinalnak, azzal nagyon sok embernek az életére tudnak befolyast
gyakorolni.



Ebben rejlik a Kapcsolati Marketing ereje: a hatastobbszorozésnek kdszénhetben, te is hatalmas
befolyasra tehetsz szert. Minél nagyobb a befolyasod, annal nagyobb a jévedelmed.

Es a legjobb az egészben az, hogy: a befolyas a halozat felépitését kovetéen sem sziinik meg. A
tartos befolyas kifejtésének jutalma pedig, a tartésan megszerezhet6 jogdijszerii jovedelem.

,»A gazdagsdg, ha egyaltalan bekovetkezik az ember életében, az nem a
szerencsének, vagy
a véletlennek lesz k6szénheté, hanem meghatarozott alapelvek egy adott igény
kielégitése érdekében torténd alkalmazasabdl ered.”

(Napoleon HILL)
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